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Kwalifikacja HAN.01. Prowadzenie
sprzedaży. Egzamin zawodowy

Sugerowana cena detaliczna 48,30 zł

Opis produktu
Autorka: Monika Wolak

 O książce: 
Książka Kwalifikacja HAN.01. Prowadzenie sprzedaży. Egzamin zawodowy jest przeznaczona dla osób przygotowujących się zarówno do części teoretycznej, jak i
praktycznej egzaminu zawodowego z kwalifikacji HAN.01, tj. dla:

uczniów branżowych szkół I stopnia w zawodzie sprzedawca;
uczniów techników w zawodach technik handlowiec i technik księgarstwa;
słuchaczy kwalifikacyjnych kursów zawodowych z kwalifikacji HAN.01;
osób przygotowujących się samodzielnie do egzaminu z kwalifikacji HAN.01.

Książka liczy 252 strony i zawiera:

repetytorium obejmujące powtórzenie najważniejszych treści z zakresu: podstaw handlu, organizacji sprzedaży, sprzedaży towarów, bezpieczeństwa i
higieny pracy oraz kompetencji personalnych i społecznych;
polsko-angielski słownik najważniejszych pojęć zawodowych;
10 zestawów testów, każdy po 40 zadań jednokrotnego wyboru;
10 zadań praktycznych;
4 arkusze egzaminacyjne, z których każdy składa się z zadania praktycznego oraz testu.

Książka zawiera łącznie 560 zadań testowych i 14 zadań praktycznych obejmujących treści związane z kwalifikacją HAN.01.

W wydaniu III zaktualizowano treści teoretyczne oraz zadania testowe i praktyczne. W zadaniach praktycznych dodano również nowe dokumenty do wypełnienia przez
ucznia.

Odpowiedzi do testów, zadań praktycznych i arkuszy egzaminacyjnych dostępne są w odrębnej książce tej samej autorki pt. Kwalifikacja HAN.01. Prowadzenie
sprzedaży. Egzamin zawodowy – Odpowiedzi (wyd. III, 2026).
 
 Spis treści
 Fragment
 
ISBN 978-83-7735-183-3
Wydanie III (2026 r.)

 O autorce: 
Monika Wolak – absolwentka Uniwersytetu Ekonomicznego w Katowicach – Wydział Finansów i Ubezpieczeń (kierunek: bankowość i finanse międzynarodowe) oraz
Wydział Zarządzania (kierunek: zarządzanie zasobami ludzkimi). Nauczyciel przedmiotów zawodowych w zawodach technik handlowiec, technik ekonomista i technik
rachunkowości. Jest czynnym egzaminatorem OKE w zakresie egzaminu zawodowego dla technika handlowca oraz technika ekonomisty.
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