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Przedstawiciel handlowy

Sugerowana cena detaliczna 18,90 zt

Opis produktu

Autor: Halina Oraczewska

Ksigzka przeznaczona jest dla 0séb, ktére chciatyby pracowac jako przedstawiciel handlowy. Czytelnikami jej moga by¢ zaréwno absolwenci szkét ponadgimnazjalnych i
wyzszych, jak i osoby bezrobotne lub zamierzajgce zmieni¢ zawdd. Ksigzka moze by¢ wykorzystywana na kursach zawodowych poswieconych zawodowi przedstawiciela

handlowego, a takze w szkotach ponadgimnazjalnych (jako materiaty pomocnicze).

Autorka ksigzki bardzo ciekawie i z poczuciem humoru prezentuje zawdd przedstawiciela handlowego, odpowiadajac na nastepujace pytania:
1. Jakie firmy zatrudniajg przedstawicieli handlowych?

2. Skad mam wiedzieé, czy nadaje sie na przedstawiciela?

3. Jak zosta¢ przedstawicielem handlowym?

4. Na czym polega praca przedstawiciela handlowego?

5. Jakie sa perspektywy pracy przedstawiciela handlowego?

"Fura, skéra i koméra."
"Robota |zejsza od snu: jeZdzisz caly dzieh po sklepach, bajerujesz kierowniczki, pijesz z nimi kawe, rozdajesz prezenty, klepiesz cos w ipaqu i juz."
Brzmi znajomo? Styszates kiedy$ podobne opinie o pracy przedstawiciela handlowego? Jezeli chcesz sie dowiedzie¢, ile jest w tym prawdy, a ile fantazji oséb, ktére sie

na tym nie znaja - przeczytaj te ksigzke.

Ksigzka moze by¢ wykorzystywana we wszystkich szkotach jako materiat edukacyjny. Materiaty edukacyjne sa to materiaty w postaci papierowej lub elektronicznej
zastepujace lub uzupetniajgce podrecznik - umozliwiajgce realizacje programu nauczania. Materiaty edukacyjne nie podlegajg procedurze dopuszczania przez Ministra
Edukacji Narodowej ani nie sg umieszczane w zadnych urzedowych wykazach. Decyzja o tym, czy i jakie materiaty stosowa¢, nalezy wytacznie do nauczyciela. Materiaty

edukacyjne powinny by¢ jednak zamieszczane w szkolnych wykazach podrecznikéw i podawane do publicznej wiadomosci.

O autorce:
Halina Oraczewska jest od dwudziestu lat zawodowo zwigzana ze sprzedazg. Pracowata m.in. jako przedstawiciel handlowy w hurcie i detalu oraz na stanowisku
kierownika sprzedazy. Obecnie jest trenerem sprzedazy. W ramach swoich obowigzkéw przygotowuje i prowadzi szkolenia dla handlowcéw i menedzeréw sprzedazy oraz

zajmuje sie rekrutacjg i rozwojem pracownikéw.
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Rozdziat 1
Jakie firmy zatrudniaja przedstawicieli handlowych

Rozdziat 2
Skad mam wiedzieé, czy nadaje sie na przedstawiciela
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Jak zostacé przedstawicielem handlowym
Jak szukad pracy
Jak napisa¢ CV
Jak napisac list motywacyjny
Jak wyglada rekrutacja
Rozmowa kwalifikacyjna
Assessment Center
Jak przygotowac sie do rozmowy kwalifikacyjne;j
Jak mozna przygotowac sie do pracy przedstawiciela handlowego
Czy jest to praca dla mezczyzn czy kobiet

Rozdziat 4
Na czym polega praca przedstawiciela handlowego
Zadania i obowigzki przedstawiciela handlowego
Zadania i obowigzki przedstawiciela medycznego
Co oznacza zadaniowy czas pracy
Narzedzia pracy
Zarobki, czyli od czego zalezy moja premia
Od czego zalezy ruchoma czes$¢ wynagrodzenia
Jak mierzy sie ruchome sktadniki wynagrodzenia
Jakie mogg by¢ inne korzysci z pracy
Czy pracuje sie w grupie czy samodzielnie
Czy sg dni, kiedy pracuje sie tylko w biurze
Czy warto bra¢ udziat w szkoleniach
Na co bedzie zwracat uwage méj szef

Rozdziat 5

Jakie sa perspektywy pracy przedstawiciela handlowego
Jak dtugo moge by¢ przedstawicielem handlowym i jakie sg szanse na awans
Jaka jest przysztos¢ tego zawodu
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